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https://www.accellogistica.com.mx/
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Almacenamiento     Exportación     Fulfillment     Última milla  

DESCUBRE TODOS LOS SERVICIOS QUE HAY 

DETRÁS DE ESTAFETA.

https://www.estafeta.com/
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DESCUBRE TODOS LOS SERVICIOS QUE HAY 

DETRÁS DE ESTAFETA.
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https://www.onestlogistics.com/
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https://aolm.org.mx/
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PROMOLOGISTICS:
el socio 4PL que redefine  

la logística para el e-commerce

El nuevo CEDIS cuenta con 19,000 metros 
cuadrados (m²) y una capacidad para 
21,000 pallet positions, 14 andenes, 

una rampa y un espacio específico para 
materiales hazmat. Además de 3,000 m² 

de Mezzanine para el surtido fino.
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A lo largo de dos décadas, Pro-
mologistics se ha destacado 
como uno de los proveedores 

de servicios 4PL más importantes 
del país, al ofrecer operaciones con 
el apoyo de tecnología, innovación 
e infraestructura de punta para cada 
uno de sus clientes. 

La compañía, que ofrece la gestión 
de programas de lealtad y servicios lo-
gísticos, ha encontrado en el comercio 
electrónico una de sus principales 
líneas de negocio, donde la diferencia-
ción y el valor agregado son la clave. 

mos trabajar con eso y es donde nos 
hemos enfocado y también ha sido 
parte del factor de crecimiento y de 
dedicarle un proceso de pensamiento 
y análisis”, detalla Ordóñez en entre-
vista exclusiva.

Su éxito se sostiene sobre tres pi-
lares: el cliente, los colaboradores y el 
ecosistema de proveedores y aliados; 
por lo que trabaja en el desarrollo de 
esfuerzos de promoción y la gestión de 
ventas en plataformas y marketplaces, 
integrando la solución logística con la 
estrategia comercial del negocio. 

Además, su filosofía se centra en 
crear un entorno de apoyo mutuo, 
al dejar una "huella positiva" en la 
comunidad, a través de la generación 
de empleo y el fortalecimiento de la 
cadena de valor. 

Servicios que optimizan 
la cadena de valor 
Promologistics ofrece su servicio "Full 
eCommerce" como una solución in-
tegral para las empresas que buscan 
optimizar su operación de comercio 
electrónico. Este servicio está diseña-
do para atender dos perfiles de cliente: 
n	Empresas del canal tradicio-

nal: Para clientes con fortaleza 
en tiendas departamentales o de 
conveniencia, el servicio de Full 
eCommerce les permite incursio-
nar en el canal digital sin distraerse 
de su negocio principal. Promo-
logistics asume la gestión de este 
canal, permitiendo al cliente man-
tener su enfoque en su estrategia de 
producto y comercialización. 

De acuerdo con Felipe Ordóñez, 
socio y director general de Promolo-
gistics, el crecimiento que ha tenido 
el comercio electrónico en México ha 
sido un factor determinante para la 
expansión de la empresa, sin embargo, 
existen retos en el ámbito geopolítico 
que causan cierto grado de incerti-
dumbre en todo el sector.

“Estamos viviendo una situación 
política y económica complicada, lo 
que genera incertidumbre. Un día nos 
ponen arancel y al otro lo quitan. Lo 
cierto es que el tema está ahí y debe-

Felipe Ordóñez, socio y director general  
de Promologistics
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n	Nativos digitales:  Para las 
compañías que nacieron en el e-
commerce y operan en múltiples 
canales, el valor agregado reside en 
la capacidad de integrar todas esas 
plataformas en un solo modelo 
operativo. Promologistics gestiona 
los pedidos, cumple los requisitos 
de cada marketplace y, sobre todo, 
centraliza el inventario para una 
máxima eficiencia. 
Ordóñez destaca que el pilar de 

esta solución es la capacidad tecno-
lógica que ha enfocado sus esfuerzos 
en crear una plataforma de conexión 
entre los distintos canales de venta y 
el sistema logístico. Esto elimina la 
complejidad de gestionar cada plata-
forma por separado, permitiendo que 
el cliente se concentre en su estrategia 
de producto y crecimiento, mientras 
Promologistics se encarga de la gestión 
de la operación. 

Innovación y expansión 
estratégica de Promologistics 
En un entorno donde la expectativa 
del consumidor es que su pedido 
llegue casi de inmediato, la tecno-
logía se convierte en un habilitador 
indispensable. Por ello, Promologistics 
ha invertido en el desarrollo de una 
arquitectura tecnológica que no solo 
agiliza la operación, sino que también 
se complementa con la innovación en 
sus procesos. 

Bajo esta premisa, la compa-
ñía inauguró un nuevo Centro de 
Distribución (CEDIS) en Tultitlán, 
Estado de México, ubicación que fue 
seleccionada estratégicamente por su 
proximidad a los principales Centros 
de Distribución de sus clientes y los 
marketplaces. 

El nuevo CEDIS cuenta con 19,000 
metros cuadrados (m²) y una capa-
cidad para 21,000 pallet positions, 

14 andenes, una rampa y un espacio 
específico para materiales hazmat. 
Además de 3,000 m² de Mezzanine 
para el surtido fino. 

“Este CEDIS es una apuesta impor-
tante para nuestros clientes, ya que 
tienen necesidades muy puntuales y 
requiere capacidad para crecer rápida-
mente y hacer frente a las temporadas 
pico, como el Hot Sale o el Buen Fin, 
lo que implica que tengamos esta 
flexibilidad”. 

Cabe destacar que este centro de 
distribución también tendrá un im-
pacto significativo en la comunidad 
local, generando cerca de 230 empleos 
directos que se sumarán a los 450 
colaboradores actuales de la empresa, 
para un total de 650 empleos directos. 

La visión de Promologistics va más 
allá de su reciente inauguración. Los 
planes a futuro incluyen la apertura de 
una cuarta bodega de 4,000 m² para 
incursionar en el sector farmacéutico, 
un mercado que requiere un manejo 
muy específico bajo la NOM 59. 

De igual forma, tiene en la mira 
la expansión geográfica para 2026, ya 
que planea nuevas ubicaciones al nor-
te o en el Bajío, con la apertura de un 
centro de operaciones en Querétaro 
o Monterrey. 

“Creemos que ahí hay oportu-
nidades para nuestro modelo de ne-
gocio, nos viene muy bien tener un 
punto de anclaje fuera de la Ciudad 
de México. Ahora todo el foco ha 
sido crecer en la Ciudad de México e 
iremos brincando para allá”, finaliza 
Felipe Ordóñez, socio y director ge-
neral de Promologistics. � n
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https://www.promologistics.com.mx/


GP LOGISTICS:
Soluciones logísticas estratégicas 

para empresas modernas
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En un contexto donde la logística 
representa un pilar esencial para 
la competitividad y la imagen 

corporativa, GP LOGISTICS se ha con-
solidado como un aliado estratégico 
para organizaciones que demandan 
eficiencia operativa, trazabilidad, 
cumplimiento normativo y seguridad 
en sus procesos logísticos.

La empresa adopta un enfoque 
integral, desarrollando soluciones 
personalizadas, escalables y confiables 
para cada cliente.

Su oferta abarca desde almacena-
miento y transporte, hasta logística 
internacional, última milla, co-pac-
king y servicios especializados para 
e-commerce. 

Con más de 500 expertos, tecnolo-
gía avanzada y cobertura nacional, GP 
LOGISTICS garantiza una operación 
robusta y eficiente.

Infraestructura 
de alto nivel
Con una capacidad instalada de 
75,000 m², sus centros logísticos están 
ubicados en parques industriales estra-
tégicos, lo que asegura conectividad, 
seguridad y funcionalidad. 

En el área de almacenamiento, 
se ofrecen espacios con temperatura 
controlada y manejo especializado 
de productos agroindustriales, todo 
bajo sistemas de rastreo y gestión que 
permiten visibilidad total y control 
del inventario.

Uno de los elementos distintivos 
de GP LOGISTICS es su infraestructura 
para co-packing, que incluye armado 
y llenado de exhibidores, muestreo, 
reempaque, etiquetado, kits promo-
cionales y reacondicionado. Este 
servicio optimiza tiempos de comer-
cialización, protege la integridad del 
producto y cumple con regulaciones 
nacionales e internacionales.

El modelo también incorpora ser-
vicios de cross-docking, permitiendo 
la recepción, clasificación y despacho 
de mercancías sin necesidad de al-
macenaje, sincronizando tiempos de 
llegada, disponibilidad de transporte 
y ventanas de entrega.

Transporte y 
distribución 
especializada
GP LOGISTICS ofrece soluciones de 
transporte que incluyen cargas con-
solidadas (LTL), camiones completos 
(FTL) y unidades con control de tem-
peratura. 

Su infraestructura propia en los 
principales centros urbanos fortalece 
su capacidad de distribución de última 
milla, una ventaja clave para sectores 
como retail, consumo masivo y comer-
cio electrónico.

En el ámbito internacional, la 
empresa gestiona operaciones de im-
portación y exportación, integrando 
transporte, almacenaje, aduanas e 
inventarios en soluciones ágiles y 

Con una capacidad instalada de 
75,000 m2, sus centros logísticos 

están ubicados en parques 
industriales estratégicos,  

lo que asegura conectividad, 
seguridad y funcionalidad.
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eficientes que conectan a México con 
mercados globales, sin comprometer 
costos ni cumplimiento regulatorio.

Cobertura nacional 
y experiencia 
comprobada
Con presencia operativa en todo el 
país, GP LOGISTICS permite a sus 
clientes operar con rapidez en diversas 
regiones, aprovechando la cercanía 
con mercados estratégicos. 

Con más de 40 años de trayectoria, 
se ha convertido en un socio confiable 
para empresas líderes que ven en la 
logística un motor de crecimiento.

Cada servicio combina tecnología, 
talento humano y visión empresarial 
para convertir los desafíos logísticos 
en ventajas competitivas sostenibles.

Informes:
www.gplogistics.com.mx

comercial@gporteo.com.mx
+52 33 1333 0106

Sectores atendidos
GP LOGISTICS 
ofrece soluciones 
especializadas para 
industrias clave de la 
economía mexicana, 
incluyendo:
•	 Bienes de consumo
•	 Automotriz
•	 Agroindustria
•	 Confitería
•	 Alimentación
•	 Farmacéutica
•	 Construcción
•	 Ferretería
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 LOGISTIC SOLUTIONS
RELIABLE 

comercial@gporteo.com.mx

www.gplogistics.com.mx

+52 (33) 1333 0106

DELIVERY
LAST MILE DELIVERY

DRY, CONTROLLED TEMPERATURE AND CROSS-DOCKING
WAREHOUSE

REVERSE  
LOGISTICS

CO-PACKING

LIGHT
ASSEMBLY

GLOBAL LOGISTICS
SEA, AIR, LAND

https://www.gplogistics.com.mx/
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